
経営者のためのお役立ちセミナー

テーマ①

コスモス顧問先様 10,800円 一般 16,200円

コスモス顧問先様 10,800円 一般 16,200円

・決算対策の50の手法を解説

・４つのタイプがある決算対策

・決算対策の極意

・効果別、決算対策

・時期別、決算対策

＜地下鉄 伏見駅から徒歩５分＞

日にち

2017年11月8日（水）

テーマ①

時間

会場

料金

開催日程まだまだ、対策があった！網羅的に対策を解説

※料金はすべて税込金額で表示しています。

･最大55％の税率

・事前準備で差が出る

・失敗が多い対策事例

・贈与したつもりにご注意

＜地下鉄 伏見駅から徒歩５分＞

日にち

コスモス顧問先様 10,800円

2017年８月９日（水）

３月

時間

会場

料金

開催日程事前対策で、○○○万円も差が出る場合も！？

･黒字企業は要注意

・自社株だけで、多額の相続税

・小さな会社でも対策は必要

・効果的な対策とは

・対策の成功事例

＜地下鉄 伏見駅から徒歩５分＞

日にち
2017年10月４日（水）

４月

時間

会場

料金

開催日程うちには関係ないでは、すまされません！！

１１・３月

一般 16,200円コスモス顧問先様 10,800円

一般 16,200円

コスモス顧問先様 10,800円 一般 16,200円

８・１２月

１０・２月

2018年３月７日（水）

2017年12月６日（水）

2018年２月７日（水）

・講師 税理士法人コスモス

税理士 辻村哲志

・講師 税理士法人コスモス

税理士 栗木博史

・講師 ㈱コスモスアカデミー

取締役 玉井邦人



経営者のためのお役立ちセミナー

テーマ①

コスモス顧問先様 10,800円 一般 16,200円

コスモス顧問先様 10,800円 一般 16,200円

フリーアナウンサー。週に６本のテレビ・

ラジオ番組に司会で出演するなど活躍

後、渡米。1997年からの10年間は、

ニューヨークにて、司会、リポーター、ナ

レーターとして活躍。現在は、司会業の

他、心を開くスペシャリストとして、話し

方・自己表現・コミュニケーション・人材育

成のコンサルティングを行う。

＜地下鉄 伏見駅から徒歩５分＞

日にち

テーマ①

時間

会場

料金

開催日程話し方で、コミュニケーションが９割変わる！！

※料金はすべて税込金額で表示しています。

・講師 ㈱コスモスコンサルティング

公認会計士 家田憲二

＜地下鉄 伏見駅から徒歩５分＞

日にち

コスモス顧問先様 10,800円

2017年10月11日（水）

３月

時間

会場

料金

開催日程人材育成なくして企業成長なし！

･今さら聞けない融資の疑問

・銀行と公庫の違い

・公庫の活用事例

・講師 日本政策金融公庫担当者

＜地下鉄 伏見駅から徒歩５分＞

日にち

４月

時間

会場

料金

開催日程セミナー＆個別相談会で、公庫活用術をマスター

９月

一般21,600円コスモス顧問先様 16,200円

一般 16,200円

無料 ※参加には事前申込が必要になります

10月

１０月

2017年10月18日（水）

･「人を育てる」ことの重要性

・目標管理能力の向上により人を育てる

・バランス・スコアカードを使った

目標管理の実践ワーク

・成果発表＆成果共有

講師 アナウンサー

生田サリー

１day完結コース 話し方で、部下が動く！業績が上がる！
2017年11月16日（木）
2017年9月21日（木）



お申込みＦＡＸ番号：０５２-２０４-２１２７

＜地下鉄 伏見駅から徒歩５分＞

324,000円(税込)

※定員は各20名様まで（先着順）。恐れ入りますが定員になり次第締め切らせて頂きます。お早めにお申込み下さいませ。

前期

■リーダーシップ■財務■エグゼクティブマナー■法務・労務
■会社法・税法■マネージメント■組織活性化

時間

会場

料金

後期

■事業戦略■ブランディング■バランススコアカード■経営計画

■プレゼンテーション■マーケティング■目標管理

内容

＜地下鉄 伏見駅から徒歩５分＞

日にち

コスモス顧問先様 10,800円

2017年9月20日（水）

３月

時間

会場

料金

開催日程顧客がどんどん増えるノウハウを伝授します

ゴルフや野球、サッカーなどのスポーツには必ず基本があります。ところが営業に関しては、ほとんどの営業

担当者が、いわゆる我流で営業活動を実施しています。原因は営業担当者が営業の基本を指導されたことが

ないからのようです。そこで、営業管理職の皆さんから改めて営業の基本（８ステップ）を学ぶことで、このよう

な厳しい時代でも売上アップを図ることができるような営業担当者を育てるための内容です。

一般 16,200円

講師 ナイスコンサルティング㈱

代表取締役 長澤正雄氏

営業の基本を営業マン（ウーマン）である部下に指導できていますか

生命保険のセールスマンとしてトップクラスの成績を上げ、

営業所長、支社長、本社教育部を歴任。現在は、中小企

業にOJT型営業コンサルティンを実践。特に営業職の管理

者に対する指導が好評。



＜お問合せ＞

株式会社コスモスアカデミー
〒４６０-０００８

名古屋市中区栄1-12-5 コスモス21ビル９F

TEL：０５２-２０３-５５６８ （担当：玉井）

FAX：０５２-２０４-２１２７

貴社名

ご出席者

ご住所

ＴＥＬ ＦＡＸ

〒

お申込みＦＡＸ番号：０５２-２０４-２１２７

＜お申込み＞

□ 営業力アップセミナー ９/２０

□ リーダーに必要な話し方 ９/２１

□ リーダーに必要な話し方 １１/１６

□ 人を育てる目標（数値）管理講座 １０/１１

□ 日本政策金融公庫の活用術 １０/１８

□ 決算対策セミナー １１/８

□ 決算対策セミナー ３/７

□ 相続セミナー ８/９

□ 相続セミナー １２/６

□ 自社株セミナー １０/４

□ 自社株セミナー ２/７

＜資料依頼＞

□ 第7期 コスモス経営者塾 資料希望

Ｅ-mail

▼下記にご記入の上、このままＦＡＸにてご返信ください。 詳細は別途ご案内いたします。

ご記入いただきました個人情報は、本セミナー資料・受講票の送付および弊社セミナーのご案内送付以外に使用いたしません。また、厳重に管理し第三者
にこれを開示することはいたしません。 株式会社コスモスアカデミー セキュリティ管理責任者 辻村

※セミナーは、主催者・講師の都合により、日程・時間等が変更になる可能がございます。


